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Anzeige

IQQSbiPieRQaVOX aOXYePP: WaW Wich iQ MaOPeVVechX ÞRdeVX

PROFI-Makler Mike Hòbner im Interview mit regionalheute.de

Im Interview: PROFI-Makler Mike Hòbner òber die aktuellen Änderungen im Maklerrecht. Foto:
PROFICON GmbH

 

08.11.2020

RedaOXiSR: SehV geehVXeV HeVV HòbReV, [ie haX Wich die CSVSRa-PaRdeQie aYf deR
IQQSbiPieRQaVOX iR YRWeVeV RegiSR biWheV aYWge[iVOX? 
 
Hòbner: Bei Wohnimmobilien erfreulicherweise kaum. Sicher merken wir, dass
Entscheidungsprozesse bei den Kunden etwas lÞnger dauern, als noch vor einem Jahr,
aber die Verkaufszeiten sind nach wie vor vergleichsweise kurz. 
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Wie WiehX eW QiX FiRaR^ieVYRgeR aYW? 
 
Die Banken pròfen zu recht sehr sorgfÞltig, und auch das dauert momentan etwas lÞnger,
denn die Immobiliennachfrage ist aufgrund der niedrigen Zinsen nach wie vor sehr hoch.
Wir stellen aber fest, dass viele Kunden òber ein gutes Eigenkapital verfògen. 
 
KaYfeR deV^eiX aYch ARPegeV YRd IRZeWXSVeR? 
 
Auch Anleger kaufen derzeit gern in unserer Region, das Betongold auch als Anlage z.B.
in einer einzelnen Wohnung ist wiederentdeckt worden. 
 
IQ MaOPeVVechX ÞRdeVX Wich iQ De^eQbeV GVYRdPegeRdeW ^YV MaOPeVcSYVXage. WaW
bedeYXeX daW geRaY? 
 
Mit dem Begriff �CourtageFairTeilen“ ist es ziemlich genau beschrieben. Der
Gesetzgeber hat nÞmlich nunmehr festgelegt, dass sich VerkÞufer und KÞufer die
Courtage genau im VerhÞltnis 50:50 teilen mòssen. 
 
WaW daW RichX eigeRXPich WchSR iQQeV WS? 
 
Die inhabergefòhrten Maklerbòros, wie wir, verfahren schon seit Jahrzehnten so, und
vereinbaren mit KÞufer und VerkÞufer eine Courtage, und dies aus gutem Grund, denn ein
seriîser Makler ist immer fòr beide Parteien tÞtig, und dabei unabhÞngig.  
 
WaW geRaY haX deR GeWeX^gebeV daRR ^Y deV ReYeR RegePYRg ZeVaRPaWWX? 
 
Durch das Preismodell einiger Franchiseketten und �Adelsmakler� von�“, die Immobilien
vorwiegend mit ausschließlicher KÞufercourtage angeboten haben, sah der Gesetzgeber
grundsÞtzlichen Handlungsbedarf, und dies ist zukònftig erfreulicherweise nicht mehr
mîglich. 
 
WePcheR VSVXeiP WeheR Sie daViR? 
 
Ein Makler erbringt sehr umfassende Dienstleistungen und diese nutzen in gleichem
VerkÞufer und KÞufer. Insoweit ist es logisch, transparent und fair, die Maklercourtage
hÞlftig zu teilen. 
 
Die TÞXigOeiX eiReW MaOPeVW [iVd QeiWX bei BeWichXigYRgeR [ahVgeRSQQeR. WaW XYR
Sie WSRWX aPPeW RSch? 
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(lacht) Besichtigungen machen etwa 30 Prozent der Wochenarbeitszeit aus. Bis eine
Immobilie fòr den Verkauf vorbereitet ist, ist viel Vorarbeit zu leisten. Beispielsweise all
die BehîrdengÞnge und das Zusammenstellen (und pròfen!) der Unterlagen ist, wenn es
sorgfÞltig erfolgen soll, zeitaufwÞndig. Von dieser Vorarbeit pro¦tieren letztlich beide
Parteien: der VerkÞufer ist sicher, dass seine Immobilie bestmîglich prÞsentiert wird,
und der KÞufer bekommt alle Informationen, um sich zu entscheiden. Und von der
Kaufentscheidung òber die Finanzierungspròfung und den Notarvertrag bis zur Øbergabe
ist noch viel zu tun. 
 
WePche AYW[iVOYRgeR eV[aVXeR Sie bei GeWTVÞcheR QiX VeVOÞYfeVR? 
 
Eigentòmer werden Makler zukònftig sehr viel stÞrker danach auswÞhlen, wie gut sie ihre
Dienstleistung erbringen. QualitÞtsmakler werden daher eher das Vertrauen von
VerkÞufern gewinnen, und mehr AuftrÞge haben. 
 
Wie [eVdeR KÞYfeV die ReYe RegePYRg eiRWchÞX^eR? 
 
ImmobilienkÞufer die jetzt noch Anzeigen mit KÞufercourtagen um 5,80 Prozent sehen,
werden sicher nachdenklich werden�  
 
WaW eQTfehPeR Sie IhVeR KYRdeR?
 
Wer seine Immobilie mit einem Makler verkaufen will, erlebt jetzt echten Wettbewerb.
Eine Erstberatung ist bei uns stets kostenlos und bietet VerkÞufern eine gute
Orientierung. 
 
Die Redaktion bedankt sich bei Herrn Hòbner fòr das GesprÞch. Falls Sie noch Fragen zu
diesem Thema haben, kînnen Sie Herr Hòbner gerne unter 0531 / 239 2820 anrufen
oder sich zunÞchst im Internet unter [[[.TVS¦cSR-iQQSbiPieR.de/VaXgebeV/
informieren. 
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